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10 TIPS PARA CREAR UN BUEN EXTRACTO EN LINKEDIN

Escribe en 12 persona. Se trata de tu Perfil, qgueremos escuchar tu voz mds personal.
Deja claro tu Posicionamiento Profesional.

1. Sector que mejor conoces, nivel de relacidon e interlocucidn en clientes clave.

2. Area o Funcién en la empresa. Marketing, RRHH, Finanzas, etc...

Destaca tu “Expertise”, aquello que mejor sabes hacer. Destaca tus Competencias o puntos
fuertes como profesional.

Introduce los Logros mas significativos de tu carrera. No hables sobre mads de tres o cuatro
y hazlo brevemente.

No lo centres solo en el “YO”. Habla también del equipo, las compaferas y managers. Da
valor a los demas, los objetivos y logros suelen ser objetivos y logros de equipo.

Humanizalo, introduce valores, fundamentalmente profesionales: la persistencia tras el
objetivo, la capacidad de automotivarse, el trabajo en equipo, etc.

Habla también de experiencias y/o personas de las que has aprendido. Qué te han
aportado y como han contribuido positivamente a ser quien eres hoy. Puedes también
hablar de errores cometidos, de cosas que harias de otra forma o que no volverias a hacer.
Si lo haces, no olvides sacar siempre algin aprendizaje, alguna conclusién positiva.

Comunica pasién o con pasion. Introduce informacién sobre aquello con lo que mas has
disfrutado profesionalmente hablando: proyectos que te han hecho desarrollarte,
obstdaculos que te han exigido el maximo, aquello que mds te motiva en tu trabajo.

En la parte final, pon el foco en tus objetivos profesionales. No hables de empresas
concretas sino de proyectos profesionales, del papel que te gustaria jugar en ellos y, habla,
no como algo lejano sino como algo para lo que ya estas preparada.

Finalmente, lo ideal es que dirijas a quien te lea a otra seccion de tu Perfil diciendo algo asi
como: éTe interesa saber mas?, te invito a que, mas abajo, le eches un vistazo a mi blogo a
mis presentaciones en power point, seguro que te ayudan a comprender mejor todo lo que
puedo hacer por ti.



