5 razones por las que deberias pensar en
comenzar a hacer videos para tu negocio
y asi aumentar tus clientes
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Es lo mismo si hablamos de negocios unipersonadespresas de pequefio tamafio. La
irrupcion del video en la forma de hacer llegarsti@epropuesta de valor o de nuestros

productos y servicios al mercado se esta consalmarertemente. No hablo de grandes
marcas sino de nosotros.

Cada vez mas son los sectores que empiezan a haddeos para su negocig, aun
mas, viendo como algunas personas consiguen nslidmsuscriptores en Youtube.

Pero hay 5 razones consolidadas por las que dslpeni@gar en implementar videos en
tu negocio. Y éstas son:

1. La comunicacion en video genera Confianza

Desde el punto de vista del cliente el poder Jarpersona o personas (por que
realmente existen) que hay al otro lado de unadeeble esta a punto de comprar algo
o de simplemente contactar para saber mas aceftoajde busca, genera una confianza
gue ningun otro medio es capaz de hacerlo. Las fotadeos artificiales ya no venden,
gueremos saber quien esta al otro lado.

O el poder ver a clientes satisfechos con su consgamendando ese servicio por el
gue él ya ha pasado.



El reto actual es humanizar las webs y los blogs

2. Hacer videos da Credibilidad

¢,Qué ocurre cuando demuestras que lo que vendieenta funciona? Si eres capaz
(que lo eres) de hacerlo habras dado un paso detgign el sector, donde casi doy por
seguro que pocos competidores lo han hecho ya.

Ese posicionamiento dmnsolidacion dentro de tu nicho te dara una credibdad
entre tus competidores y clientegue andabas buscando.

Un minuto de video equivale a 1,8 millones de palsb(Fuente: Forrester Research)

3. Hacer videos mejora el Posicionamiento en Google

¢,Cuantas veces has buscado tu posicién en GooglaRi¥s los dias para saber si sigo
en los primeros lugares.

Pero... ¢cuantas veces te has buscado en Youtubd& ptaeba con la misma palabra
clave que has utiizado y veras la diferencia deltaos de busqueda entre uno y otro.

Por si no lo sabegoutube pertenece a Google y este ama los videas o que un
buen trabajo dentro de Youtubegenera un doble posicionamiento en las dos
plataformas.

El video atrae un 41% mas de clicks en la busqoeginica (Google+Yahoo+Bing)

4. El video tiene gran Poder de conversion

Aunando todos los factores claves vistos hastaaadgia claro que la eleccion del
posible cliente se ve reforzada si somos capacessigo somos) de ser la elecciéon de
estos.

Conuna buena estrategia de video en la que vamos angpido la informaciéon que
nuestros clientes requiererdependiendo de la etapa en que se encuentrao dentr
nuestro embudo de ventas el factor de conversige sementado.

Mas del 90% de los compradores creen que el vides @étil para tomar decisiones de
compra (fuente: Comscore)



5. Engagement o compromiso

Terrible anglicismo consolidado como otros muchgsig es actualmente como la
fuente de la juventud. Eternamente buscada y @®l @ihcuentro.

No es ni mas ni menos que el poder de reunir megasno a una marca o producto
con un compromiso ciego. Si conoces a algun fafypgde sabras de lo que te estoy
hablando.

Dentro de la manera de mostrar nuestros producesviios existe algo que engancha
mas que cualquier otra cosa y es sg@s capaz de trasladar todos los beneficios que
nuestros productos y servicios pueden llegar a “pesr” si te compran

Y es simplemente contandolo como si fuera una sty aqui entra el segundo
palabro procedente del mundo anglosajostetytelling.

El video es un medio capaz de conseguir que ess@n@s lo sientan antes de comprar
nada llegando a ellos desde las emociones.

Una vez captado habras conseguido tener un fammarica para mucho tiempo a la
vez que un super-recomendador (Boca a boca).

Estas son las 5 razones mas poderosas que tieide@lcon respecto a cualquier otra
estrategia que puedas llegar a implementar.

Siempre alineada con las diferentes acciones dés leaciendo en este momento.

¢ Vas a seguir viendo como otros las implementausmegocios y ti no?
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